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1 INTRODUCCION Y PERFILES DE EMPRESAS CARNICAS

1.1 PERFILES DE EMPRESAS CARNICAS ADMINISTRADAS POR GESTIONS.

Cada empresa puede tener sus propias caracteristicas. Los puntos que se describen a continuacion sirven para
poder mostrar una guia de propiedades que se pudieran necesitar, hoy o en el futuro.

Apostamos por soluciones sencillas aplicadas a empresas familiares y medias. Hoy en dia, se cuenta con la

ventaja que la tecnologia es muy asequible econémicamente y a disposicion de todas las empresas incluso de
pequefias y familiares.

2 CARACTERISTICAS GENERALES DE LAS EMPRESAS CARNICAS

2.1 LATRAZABILIDAD. Es VITAL

El etiquetado, el origen, tratamiento y venta de cualquier producto o sustancia que se integre
en la cadena alimentaria. Trazabilidad a Origen, Trazabilidad de Proceso o Interna'y
Trazabilidad de Destino

La colaboracién con las autoridades sanitarias, cumplimiento de la norma, mejora de la calidad
propia de la empresa, sus procesos y resultados.

2.2 COMPRAS

- Recepcioén de productos.

- ldentificacion del producto, productor y Lote

- Costes de adquisicién y/o transporte de Producto y Lote
- Liquidacién de compras y pagos.

221 Dispositivos de Medicién, pesaje y etiquetado para la Recepcion de la Mercanci

- Basculas

- Plataformas de pesaje

- Lectores de Caodigos de barras

- Terminales tactiles de facil utilizacion por operarios.
- Terminales Punto de Venta con balanzas y lectores

2.3 FABRICACION DE CARNICOS FRESCOS

231 Despiece de Canales

- Elaboracién por despiece de canales y/o piezas mayores. (La canales ya llegan sacrificadas y con
Origen de trazabilidad).

- Lomos, chuleteros, higados, paletillas etc.

- Herencia de la trazabilidad del animal.

2.3.2 Fabricacion de Producto Carnico Envasado

- Bandejas de productos unitarios ( toda la bandeja es del mismo producto)
- Adobos y preparados de producto unitarios
- Etiquetado
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2.4 FABRICACION DE EMBUTIDOS

- Escandallos y composiciones estandar del producto

- Preparacion de Masas Principales

- Preparacion de embutido por tipo desde una masa principal.

- Ingredientes y aditivos con trazabilidad unitaria por aditivo y lote, en todos los productos fabricados con
esa partida.

- Mermas. Rentabilidad del Lote: Los Kilos y Valoracion de los fabricados / Kg. vendidos e Importe +
Mermas.

- Estadisticas de mermas y media por meses por tipo de producto y Lote.

- Beneficio por Producto y Lotes reales. (Importes Compra + Fabricacion / Importes de las ventas exactas
de ese producto y Lote.)

2.5 VENTA Y DISTRIBUCION

25.1 Puntos de Venta directos: Tiendas con TPV con Balanzas

- Venta a particulares. Arqueos de Caja, productos estandar y productos de peso.
- Venta a profesionales a tarifa y condiciones de cada cliente. Albaranes o Facturas Valorados / Sin
valorar

25.2 La distribucion. Rutas de Preventa y rutas de reparto

- Rutas de Preventa con dias y orden de visita
- Rutas de Reparto con dias y orden de visita. Android y Apple : Teléfonos y Tabletas.
- Comisiones de Venta y Comisiones de reparto y cobros.

25.3 Las Condiciones de Precios de los clientes

- Condiciones comerciales especificas

- Promociones, Bonificaciones o Rapel

- Ofertas, regalos

- Precios especiales por clientes

- Multitarifa y Precios por volumen de pedido

2.5.4  Etiquetado con los datos de nuestro cliente. Nosotros le hacemos “su etiqueta” y hasta el precio de
Venta en estante.

- El cliente puede solicitar el etiquetado con su nombre, su propio cédigo y PVP con el fin de agilizar la
logistica de puesta en el mostrador del producto sin mayores costes de manipulacién o etiquetado. Esta
practica cada vez es mas habitual y demandada por los clientes ( supermercados, tiendas etc.)

2.6 LAFUERZADE VENTAS. COMERCIALES Y REPARTIDORES

2.6.1 Tabletas y Dispositivos moviles para la Venta de los Comerciales.

2.6.2 Las Rutas de los Comerciales:

- Dias de Visita, Orden de visita

2.6.3 Preventa telefénica y toma de pedidos rapida en base a historial.

2.7 COMISIONES Y LIQUIDACIONES DE COMISIONES

2.7.1  Comisiones a Comerciales y /o Repartidores
- Las comisiones de los comerciales se pueden definir por diversos criterios.

- También los repartidores y ayudantes pueden tener sus caracteristicas de comision atendiendo a
unidades o kilos repartidos, si efectlian cobros etc.

- Bonificaciones / penalizaciones por Cobro. El cobro y dias de cobro de una factura puede tener
bonificaciones por cobro adelantado o penalizaciones por retraso.
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2.7.2 La Liquidacion de las Comisiones.

- Sobre factura Cobrada o sobre todas.

- Bonificaciones — Penalizaciones por los dias de cobro de la factura etc.
- Hoja de Liquidacion tanto para personal propio como autonomos.

- Histérico de Liquidaciones y reimpresién de Liquidaciones

- Las Cuentas claras con los comisionistas.

2.8 PREPARACION DE CARGAS.

Hoy en dia la optimizacién de cargas, costes del reparto etc. obligan a rentabilizar el espacio. Camiones con
compartimentos para fresco y otro para congelado. La rapidez en las entregas y la obligatoriedad de identificar
bien los Lotes y productos entregados nos llevan a ser mas eficaces en las cargas de camion.

28.1 Las Rutas de Repartos

- Las rutas de reparto pueden contener en una misma ruta de reparto, clientes de varias rutas de venta.
- Asignacion de pedidos de ultima hora.

2.8.2 Los Repartos y asignaciones de Carga y Distribucion.

2.8.3  EI PICKING con terminales Méviles y lecturas de Cddigos de Barras,

- Aligual que la Compra, la Salida de producto del almacén requiere agilidad e Identificacion del producto.
- Los productos de Peso variable, automaticamente se solicita indicar el peso y la impresion de la etiqueta
identificando el N° de reparto, Nombre del cliente, Peso y Lote (y si se quiere caducidad, ingredientes ..)

2.8.4 El etiquetado de la carga.

- Productos de Peso variable: El etiquetado y pesaje es obligatorio
- Productos general, si cambia el lote de carga se imprime el que tenga menos unidades, para distinguirlo

(ver imagen de ejemplo Top Carnicas)

2.8.,5 Liquidacion de Cargas.

- Resumen de lo cargado, vendido y lo que queda en el camion.
- Cierre de Cargas

2.9 ELALMACEN.

- Inventarios por Lotes
- Rentabilidad por Lotes
- Mermas de Distribucién

2.10 EL LOTE AUTOMATICO.

Para agilizar y evitar la entrada de informacion no necesaria, el concepto de Lote automatico esta implantado
en toda la aplicacion. Salvo indicacion en contrario, los lotes se asignan automaticamente en la distribucion y
cargas atendiendo a su fecha de caducidad y unidades disponibles. El sistema propone los productos y el Lote y
el operario solamente los confirma o directamente los da por buenos.

2.11 PREASIGNACION AUTOMATICA DEL LOTE (AHORRO DE TIEMPO)

- El Lote automatico. La mejora continua en la eficacia del tiempo y la facilidad para operarios ha
proporcionado una pauta muy comun que es lo que denominamos Lote Automatico. El ordenador ( 0
Terminal de Mano) directamente propone el Lote a cargar-vender y el operario puede reconfirmarlo o
darlo sustituirlo.

- Verificacion positiva del Lote. Se garantiza que el Lote Cargado es el real. Esto permite tener los
stocks siempre optimizados por la fecha de caducidad como factor muy importante.

- Pérdidas por Fechas de caducidad . Se evita con la identificacion positiva del Lote.
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2.12 ETIQUETADO EAN128 - GS1

Los dispositivos actualmente con precios muy econémicos permiten a las empresas medianas, pequefias y
familiares, disponer de los mismos medios que empresas de mayor volumen y estructura.

Las obligaciones y el mercado son los mismos para una que para otras. La competencia y la normativa no
distinguen de tamafios de empresas, distinguen por la preparacion del producto, etiquetado y facilidad de
distribucion y venta.

2.12.1 Disponer de un codigo EAN

Actualmente disponer de un c6digo EAN identificativo de empresa es lo mas adecuado para afrontar
correctamente los procesos de etiquetado normalizado. AECOC (La Agencia Espafiola de Codificacion
Comercial) por un precio inicial de aprox. 500 Euros nos proporciona ese cddigo identificativo y por 50 euros
anuales su renovacion.

2.12.2 Una etiqueta correcta ayuda a todo el canal de distribucién. Es méas facil vender.

Con los identificadores de aplicacion puede indicar Producto, Peso, Lote, N° de bulto o palet, unidades por Caja,
Fecha caducidad, Pais de Origen etc. Todo lo que identifique el producto y le sea necesario al canal de
distribucion.

2.12.3 Etiquetado EAN128. Mas féacil de lo que parece.

Con Gestiion5 SQL, podra facilmente incorporar estos identificadores a su etiqueta en cualquier tamafio y
material plastico, papel etc.

2.13 FACTURACION, CONTABILIDAD FINANCIERA INTEGRADA

2.14 CONEXION CON ASESORIA O CONTABILIDAD INTERNA PROPIA

La mejor opcion es siempre llevar la contabilidad de forma interna y consultar con su asesor los aspectos fiscales
mas relevantes de caracter anual.

Si desea externalizar la contabilidad totalmente, Gestion5 exporta datos a diferentes formatos incluido ContaPlus
2012 y superiores.
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3 TIENDA.

3.1 TIENDA bE VENTAS PUBLICO.

Necesidades Operativas

- Control del Peso y la venta mediante BALANZAS PC. Dual Tactil / Teclado.
- Lectura del producto por Cod. Barras.
- Opcion del etiquetado del producto con el precio puesto en su elaboracion.
- Facturacion de las VENTAS de CONTADO
- Facturacion de las Ventas a CREDITO.
- RESUMEN DE FACTURACION DIARIO / SEMANAL / MENSUAL

o Con Informes de Beneficios

o Por Formas de Pago

o Por Agentes

- Volcado de los Datos a CENTRAL con control de los LOTES y TRAZABILIDAD
- Integracion total de todos los procesos en una Unica Base de Datos
o Opcién TPV independientes para garantizar que la tienda “nunca para”. Con volcado al cierre
de caja.
o Opcién TPV integrado ON LINE.

Necesidades Administrativas.

- Albaranar y Facturar las Ventas de Contado diariamente
- Integracion de las Ventas de CREDITO en el ciclo de facturacion de la CENTRAL ADMINISTRATIVA.
- Recepcion de Precios, Productos y clientes desde la CENTRAL

3.2 IMPORTACION DE DATOS DE PROGRAMAS EXTERNOS (* COMENTAR PARA VER.)
e De Gestion: Articulos / Clientes / Proveedores del programa actual

4 Sala de DESPIECE y FABRICACION.

4.1 NECESIDADES OPERATIVAS

- Fabricacion de Embutidos

- Despiece de Carnes Fresca ( Fabricacion con Despiece)
- Fabricacion de Bandejas de producto fresco

- Fabricacion de Bandejas de producto Elaborado

- Cierres de Lotes.

- Pesadoy etiquetado de los Productos.

4.2 NECESIDADES ADMINISTRATIVAS.

- Facturacion con Control de Trazabilidad
- INTEGRACION de las VENTAS de TIENDA con la TRAZABILIDAD integrada
- Gestion Comercial con Control de ventas, Beneficios Brutos etc.

Toda la Gestién Administrativa, facturacion y Contable se realiza desde la SEDE Administrativa: FABRICA y
ADMINISTRACION
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4.3 PROCESOS DE PESADO Y ETIQUETADO CON BALANZAS/ PARTES DE FABRICACION.

Recomendamos MUCHO que las balanzas sean gobernadas de forma directa por el software de gestion
desde una Balanza PC o una balanza conectada al PC. Hay diversas marcas que ofrecen esta solucién

e Nota: ES MUY IMPORTANTE ESTE APARTADO de eleccion de Balanza.

4.4 FABRICACION POR RE-DISTRIBUCION EN FORMATOS.

4.4.1  Control de Trazabilidad y Control Sanitario. Materia Prima, Operarios, Condimentos

» Seguimiento de trazabilidad de Condimentos. (Todos los clientes que haya recibido un producto
cualquiera, que contenga ... pimenton Lote AA125)

4.4.2 Control de Costes y Stocks de Producto terminado.

4.4.3 Etiquetado
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5 TEST PARA LA PRIMERA INFORMACION SOBRE EL CLIENTE

Caracteristicas de la Empresa

N° de Usuarios Oficina

¢, Otro Programa anterior?

EUROWIN - FACTUSOL- FACTURAPLUS OTRO

Contabilidad : CONTAPLUS,

¢ Precisa Traspaso de datos de gestion?

¢ Precisa Traspaso de datos contabilidad?

CONTABILIDAD

Lleva la contabilidad en la oficina o por Asesoria.

FABRICACION Y
ELABORACION

Elabora Producto Carnes FRESCO ?

Productos preparados o en bandejas? Adobos y
otros

Embutidos?

Tiene Cdédigo identificativo EAN

Proporcionado por AECOC

Dispositivos Balanzas EPELSA/DIBAL / Plataformas
Otras Balanzas
Etiquetadora de Codigos de Barras
Lectores de Cédigos de Barras
PREVENTA / AUTOVENTA

NUmero de Preventas

Numero de Autoventas

¢Enviar datos desde la ruta a través de 3G o Wifi?

EL REPARTO (Carga / descarga
de los Camiones)

¢Numera los Repartos y asigna conductores,
repartidores de la ruta?

¢ Controlar la mercancia Cargada en Camién /
Vendida / Liquidar . por N° Reparto ¢

Control de la Trazabilidad automatica y
simplificada desde la carga del camion.

¢Los repartidores llevan Terminal
para confirmar la entrega o
modificarla?

Pueden ser terminales PSION MX (con Movilges) -
Pueden ser terminales PDA (con Movilges)

Los repartidores solo llevan el albaran impreso y
modifican a mano. Luego se corrigen en la oficina.

¢, Comisionan los Repartidores
(Conductores - Ayudantes)?

¢ Comisionan por Unidades o Kilos repartidos?

PROMOCIONES

BONIFICACIONES

Rapel a clientes por consumo pactado, a pagar
por periodos

GRANDES SUPERFICIES

Mercadona, Carrefour , DIA, Corte Inglés,
Supermercados de cadenas etc.

EDI

¢Dispone de terminales moviles
actualmente tipo PDA?

Indicar modelos, marca y alguna caracteristica

Gestion de Almacén con PDA
WiFi

Puede efectuar las cargas, descargas e inventarios
con terminales WiFi.
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mForméhca

PDA OnLine - Ver 13511

+ PDA On Line. PDA Online - Ver 13511

. Gestion de Picking (Validacion de la Carga | Tipoide Entrada) |2
de Camion para el Reparto)  Entrada Mercandia | (" Pedidos de venta |
1. Sobre Pedidos de Venta. [ Sakda Merconcia | (" albaran pirecto )
2. Sobre Albardn de Venta Directo. [ Ajuste Inventario | [ carga de camion )
3. Carga de Camién (AutoVentas). [__Gestion Palets _| —
4. Carga de Reparto (sobre pedidos [ Gestion Picking | /)' e ]
de venta).
" l ERRAR«]/ [ Cerrar ]
«  Otras Caracteristicas:

5. Lectura Cédigo de barras por o ool e
EAN 13y EAN 128, o CIED

1 - Indicar Late Obligataria

6. E’rlque’rado de Productos y sus Poiety | CagelCautle e

COJOS .2z --- Lin|Late Cajas|Unid. |Kilos| ¥ A
7. Impresidon de Albaranes de (IS IEL el ol
. . MOZZAREWA BO| 1 1 =
Ven'TOS (S,egun TIpO de GRANA PADANC 5 5 jz:':: i ii 7|5
Validacion). BUCATINIBARIL 4 4 . s :;
8. Exportacion a MovilGes. SPAGHETTINCY @ | 1 . /1 ss623 112 @
= v
ool i U / A Preparar 9 Peso: D kg, E]_
[ Cerrar ] [ Identificar Producto >> ]/

[= wolver| (Mo Servir | [Limpiar Linea |

» Modulo Basculas.

i . Lect Ccédigo Bai Kg.
. Pesada directa sobre: ura por Cédigo Barras _}_ﬂ

1. Pedldos de venTO- ]M C.D001 - PALETILLA ||Tnoo2>n |

2. Albaranes de Venta. N [nd '5}‘ e = | =

3. Partes de Fabricacion.

Otras C eristi | 7;._{"'0’“ '::“:’: ::*ff: 5 scecmasecooo
. ras Caracteristicas: g A
& % é’“ [ —
4. Lectura Cddigo de barras por e | merres | oo | maworees §  slsoomuooecmoo
W2 027 | 211 VA4 | O0is iy | 05 0167

EAN 13y EAN 128.

5. Etiguetado de Productos y sus
Caijas.

6. Control de Trazabilidad de Lotes o
en las Pesadas. ? | &

"
Editar Ebquetas | | Config, Béscula

| e

3

=

Etiqueta Caja salic

IndicarLiofe Arficulos PANCETA DE CERDO,

»
%%%\

'v““ 7u| ‘

CONSERVAR EII LUGAR
FRESCO Y SEC

" EXTREMERNO

l oM DE FesoNeTo
& cocon EWASAR arokTe 0,99 €

i 30/dic/2012 Ong
A  meoonc 3,16 e LO00284:

]| | WIIII[]IIIIIIl

2]/951501 || 000991
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6 ALGUNAS PANTALLAS DE LA APLICACION

[ Médulo Fqbricacién. . ‘“‘mwwa e ———
€« <> » = L 00N EegD P Eros | Bt
«  Fabricacién y Despiece de Productos. e o e —_—
. b o eelo fpmme o SES
«  Composiciones de Productos. — v wﬁ e
e e I ——— ko G
. Partes de Fabricacion. =l B[ S
«  Etiquetado de Productos y sus Cajas (EAN e T Lt N B
13y EAN 128). = T T T R B i
. - DT ool sl el o T
«  Trazabilidad por Lotes de Producto e = O
Fabricado. 5 :_Ei‘@ o0 ;.”u [ — ??2;2 | r E
. Fabricacion sobre Pedidos de Venta.
= I a

5 Arni =
+ Modulo Carnico. A Lot e =lolx
N? de Lote: LOTE0001.05.05 Fecha Caducidad [P#/05/2004 =

o Gestion y Control de Mermas de Productos

mediante sus Lotes. Focha oo /052008 -]
Kilos Fabricados 420
T - % Merma 2 Kios Merrna Ervasado 84
« Posibilidad de Gestionar las Mermas
Coste Merma Envasado 8,33

med lante: Perchas Fabricadas B

1. La Venta del Producto. Estrtela  [ECODEROL

2. El Envasado del Producto.

 Areptar | X Cancelar |
4l Confirmar Cierre de Lote -] x|
articulo 006 - CHORIZO FRESCO 12 Fecha Creadisn
Lote 15.17 Perchas Fabricadas [ 59] Usuario [SYSDBA |
Obsarvacionss [ parts Fabricacion Num.: 4/12
 Ahadir Envasado —————— | [ Estado Lote

Fecha Ci 11/05/2004 ~
Fecha Erwasada - echa Cierre |11/05/
Kilos Fabricados 1050
Perchas |

R l— Kilos Vendidos 930
iins Pesacios

Merma Envasadlo %o 1,03
% Merma Merma i

Secadern Merma Cierre [+ IEE%E]

" Confirmar Envasado ' Confirmar Cierre Lote
[ —
Fecha Envasado Perchas | KilosPesados | %Merma | KilosMerma | Secadero B
W[ 11/05/2004 9: 13:41 10,00 120,00 2,00% 2,401
11/052004 9:14:45 20,00 240,00 2,00% 4,801
11/05(2004 9:17:09 30,00 360,00 1,00% 3,602 |
I 60,00 [ 720,00 I 10,60 -

La Merma de Cierre corresponds ala Ciferencia de o Fabricads y Lo Yendido,
indicanda | Merma de Envasado a nivel informativo para posibles valoraciones.
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+ Liquidacion de Agentes.

o Gestion y Facturacion de las Comisiones de
los Agentes de la Venta.

« Incrementos y Penalizaciones en la
Comisién del Agente segln criterios
configurables de Cobro.

« Posibilidad de Facturar las Comisiones a
Liquidar Sobre:

1. Facturas Pendientes de Cobro o
Facturas Cobradas.

2. Seleccion por Fechas de la Factura o
por Fechas de Cobro.

+ Top Cdrnicas (ejemplo ficticio).

o Etiquetas

«  Esquema de Organizacién de la Carga de
Camiones.

902 11 1105 i sal

Www.gestionS.com QQSUQ‘QJ
Qggstiony? e

e -

416402599

Tef 914509678 914855087

Fax 914567800
Email gestions @pgin brmatica.es

Liquidacion 1
Fecha 310112011

Referencia  Liquidacion mes Enero

Liquidacion de Comision
Agente 001
Luis Ochoa
CALLE DE LA FUENTE
MADRID
MADRID

[Fadt- Venta Fecha Fact. Cliente Venta

B. Comision_% Com. Comision Comi. Fija G. Fijos G. Financ. T. Comision |

201172 31012011 AUMENTACION RAMIRO S.L.
201174 31012011 TALLERES ALBACETE SAe
201175 31012011 BAR 'ELCRUCE'

201176 3012011 RESTAURANTE MIGAS'

92860 159% 1477 0,00
67000 491% 3230 000
23000 10,00% 2300 000
4530 10,00% 453 000

0,00 0,00 1477

000 000 3290
000 000 2300
000 000 453

[ comisién [Comi. Fifa] G.Files [G. Finacieros[ C. Libreimp [B. Imponible[ LV.A1800% [IRPF. 1500% [ TOTAL |
| 0‘53‘ n,nn‘ ‘ | | 75,20 | 13,54 | 1,28 ‘ 77,46 |
OBSERVACIONES Domicifio de Cobro

Liquidacién total mes de enero

BANCO BILBAO VIZCAYA

2222 2022 22

2022222022

Avda. General Peron, 38
28020 MADRID - 902 111 105

. TOP

Carnicas

Paleta Ibérica

Cabdigo EAN: 18412345678902
Lote: 4321

Fecha Fabricacién: 8 Mayo 2015
SSCC: 384123451234567899

{01)08456789000014(13)020505(10)4321

(00)38¢

4123451234567899

. TOP

Carnicas

Cliente: 0123 -
RESTAURANTE AREA

ATUN CLARO 5 5KG
Lote L-125
Peso

Reparto 44.
Valdepefias - Lunes
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ESQUEMA bE ORGANIZACION DE CARGA DE CAMIONES Y FICHERO DE REPARTOS

(1) HOJA de CARGA Yy (2) Identificacion Producto-Lote
.. . .. (3) CARGA
Aprovisionamiento En Plataforma de Preparacion
Informe de . : Colocacion
Acopio Lectura y Pesado Etiquetado -
Carga en Camion
Generacion del . Peso (*) Etiqueta Orden por N° Orden
REPARTO R ARIYAEES SN Fese Béascula reparto + Cliente de reparto
Hoja Carga LISTAD
Actividadl 0 (1)
con
Incidenci
Los PEDIDOS asy
Ruta preventa Cierre
. del
Hoja Carga
Actividad 2 Reparto.
Almacén1ly2 = Mejor
Lote
Hoja Carga
Actividad 3

-

IMPRESION DE LOS ALBARANES
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7/ OBJETIVOS Y NECESIDADES DETECTADAS

Control absoluto de la Trazabilidad. Compras, Elaboracion, Venta Directa en Tienda, Venta Distribuida.

Informes de Seguimiento de trazabilidad para las autoridades sanitarias.

7.1 GESTION INTEGRADA DE LA TRAZABILIDAD

7.1.1 Procesos de Compras.

7.1.2 Fabricacion por Despiece de producto.

7.1.3 Procesos de Venta y Expediciones por 6 camiones propios.

7.1.4  Sistemas de Etiquetado EAN128.

7.1.5 Integracion de balanzas en procesos de Fabricacion, Distribucion y Tienda Punto de Venta.
7.1.6 Distribucion y captura de pedidos por Tablets o Méviles

7.1.7 Preparacién de Cargas y Repartos con asignacion e identificacion de Lotes

7.1.8  Facturacion

7.1.9  Contabilidad de Cobros

7.1.10 Contabilidad integrada. CONTA5 SQL.

En General, se necesita un proceso global desde los procesos de compra con Canales y/o productos
semipreparados.

Labor muy importante es la recepcion de mercancia, etiquetado correcto, adecuacion de procesos y personas
(horarios)

Se requieren dispositivos moviles de captura e impresion de datos.

Mas informacién y contacto:

sql
p&g a P&G Informdtica S.L. eStloﬂ

P&G Informatica S. L. - Tel. 902 11 11 05 / 969 872 040

Contacto: Srta. GELES @ info@pginformatica.es / geles@gestion5.com
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